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Sehr geehrte Damen und Herren, 
 
In letzter Zeit informieren uns unsere Mitglieder verstärkt darüber, dass die Einkaufspreise für 
unfallbeschädigte Fahrzeuge stetig steigen und das wirtschaftliche Überleben immer schwieriger wird. 
Wir haben dies auf unserer letzten Vorstandssitzung intensiv besprochen und uns überlegt, wie wir 
unseren Mitgliedern beim Absatz der Fahrzeuge und bei den Kosten helfen können. Aber zunächst zu 
den Gründen für den schwieriger gewordenen Einkauf: 
 
Auswirkungen weiterer Restwertbörsen 

Auswertungen haben ergeben, dass durch die Paralleleinstellung der Fahrzeuge in mehrere Restwert-
börsen (teilweise bis zu drei Börsen) die Höchstgebote im Schnitt steigen, und zwar pro weitere 
Einstellung um einen mindestens dreistelligen Betrag. Von den von Börse zu Börse unterschiedlichen 
Händlerstrukturen profitieren also die Fahrzeughalter, insbesondere aber die Versicherer und damit 
letztlich alle Autofahrer über ihre Beiträge. Immer mehr Versicherer werden deshalb parallel in mehrere 
Börsen einstellen. Bei diesen Ergebnissen bleibt ihnen auch nichts anderes übrig, da sie ihren Kunden 
einerseits und ihren Aktionären andererseits verpflichtet sind. 
Für die Händlerschaft insgesamt ist diese Entwicklung nicht so gut, weil der durchschnittliche Ertrag pro 
Fahrzeug weiter zurückgeht. Gleichwohl gibt es auch hier im Einzelfall positive Auswirkungen, 
insbesondere bei den Händlern, die nicht in allen Börsen mitbieten. 
 
Ob uns diese Entwicklung nun gefällt oder nicht – sie hängt ganz eng mit dem technischen Fortschritt 
zusammen und ist nicht mehr umkehrbar. Wir sehen deshalb unsere Aufgabe verstärkt darin, unseren 
Mitgliedern auch im schwieriger gewordenen wirtschaftlichen Umfeld beim Überleben zu helfen. 
Daraus sind die nachstehend aufgeführten ersten Ansätze entstanden: 
 
Webmobil24 
Dort erhalten Sie – für unsere Mitglieder vergünstigt – eine software, mit der Sie Ihren Fahrzeugbestand 
verwalten und per Knopfdruck in ca. 70 nationale und internationale Börsen einstellen können. Die für 
Käufer wichtigen Informationen werden automatisch in die jeweilige Landessprache übersetzt (derzeit 
23 Sprachen), was den Absatz deutlich vereinfacht. Damit nutzen Sie einfach und preiswert alle 
Möglichkeiten, sich und Ihre Autos zu präsentieren. Mehr Infos unter www.webmobil24.de  
 
autobid 

In dieser Börse finden regelmäßig Online-Auktionen statt, an denen sich bis zu 1.300 Händler weltweit 
beteiligen. Bei den derzeit ausschließlich angebotenen Premiumauktionen werden nur hochwertige 
Gebrauchtfahrzeuge namhafter Unternehmen, z.B. von Daimler Chrysler, BMW und VW/Audi sowie 
Unfallwagen von Daimler Chrysler und der Hertz Autovermietung vermarktet. Das Management von 
autobid war jedoch von unseren strengen Qualitätsanforderungen, die durch unser Siegel dokumentiert 
werden, so überzeugt, dass man uns dort eine erste testweise Premiumauktion angeboten hat.  Wir 
werden eine Informationsrunde bei autobid organisieren und wollen noch im Juni unsere erste Auktion 
mit ca. 60 Fahrzeugen durchführen. Die Ergebnisse der bisher durchgeführten online-Auktionen 
sprechen für sich und die Professionalität von autobid ! Interessierte Partner wollen sich bitte bei der 
Geschäftsstelle melden. 
 



 

 

Neue homepage des BVUH 

In den nächsten Wochen werden wir unsere homepage neu gestalten. Dabei wollen wir einen Bereich 
einrichten, der nur unseren Mitgliedern zugänglich ist, und dort z.B. die von uns empfohlenen 
Kaufvertragsformulare und AGB hinterlegen. 
Wir werden aber auch eine Seite einrichten, auf der unsere Mitglieder ihre Fahrzeuge zum 
Weiterverkauf einstellen können. Die Einstellung wird über webmobil ganz einfach möglich sein. 
Unsere dort einstellenden Mitglieder werden auch die Möglichkeit erhalten, in ausländischen 
Zeitschriften für diese Seite und einzelne ihrer Autos zu werben. Durch die Bündelung erwarten wir 
nicht nur günstigere Preise bei diesen Medien, sondern für alle Teilnehmer eine deutliche 
Kostenreduktion bei gleichzeitig verbessertem Werbeauftritt. 
 
Logistikzentrum 

Einige unserer Mitglieder planen aber noch mehr. Angedacht ist ein Logistikzentrum, an dem sich die 
Mitglieder beteiligen können. Von diesem Zentrum aus kann der Weiterverkauf der Fahrzeuge erfolgen. 
Auch die Abholung zu diesem Zentrum soll möglich sein, so dass unser Mitglied sich um Transport und 
Abverkauf nicht mehr kümmern muss. 
Wer daran grundsätzlich interessiert ist, meldet sich bitte mit dem untenstehenden Antwortfax bei der 
Geschäftsstelle. Wenn genügend Interessenten zusammen kommen, werden wir eine Informations-
Veranstaltung organisieren, dort die Einzelheiten diskutieren und die nächsten Schritte angehen. 
Insgesamt kann sich damit für unsere Mitglieder ein kostengünstiger zusätzlicher Vertriebsweg 
eröffnen, ja für den Einzelnen sogar eine völlige Umorganisation seines Unternehmens mit erheblichen 
Kostenersparnissen ! 
 
Mobile.de 

Bei mobile.de will man derzeit die Voreinstellung nicht ändern, bei der Unfallfahrzeuge automatisch 
ausgeblendet werden. Das Programm wird im Moment gründlich überarbeitet, und vielleicht lässt sich 
nach Abschluss dieser Änderungen etwas für unsere Mitglieder erreichen. Wir bleiben dran und 
berichten wieder. 
 
Rating bei Car.tv  
Zum Schluss noch eine Bitte: 
Bei zweien der Händler, die nicht über i.h.s. handeln und die in der neuen car.tv-Version ein rating 
abrufen können, ist extrem häufig aufgefallen, dass sie mit einem Abstand von € 10 den zweiten Platz 
belegt haben. 
Das kann Zufall sein, selbst in der beschriebenen Häufung. Es könnte aber auch ein Fehler in der 
Programmierung oder ein anderes Problem vorliegen, was wir dann gerne mit car.tv besprechen 
würden. Denn auch car.tv ist an einer fairen Zusammenarbeit und an technisch einwandfreien 
Produkten interessiert. 
Deshalb bitten wir um Rückmeldung, wenn auch bei Ihnen häufig (d. h. in mehr als 10 % aller Fälle) 
das oben beschriebene Phänomen auftritt. Die entsprechenden ratings drucken Sie dann bitte mit aus. 
 
 
Ihre BVUH-Geschäftsstelle 
 
 
Antwortfax an BVUH 07191-979853 

 

Ich wäre interessiert an (zutreffendes bitte ankreuzen) 
 

�  Online-Auktion autobid    Absender: Firma __________________ 
 

�  Gemeinsamen Werbeauftritten 
 

�     Logistikzentrum BVUH 


